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استارت آپ های دستیار فروش
وحیده امینی -  در این مقاله از معرفی استارت آپ ها در هفته نامه دخل و خرج به 
سراغ معرفی استارت آپ های همکاری در فروش می رویم. این منابع در واقع با 
استفاده از سیستم مخصوص خودشان به فروش بیشتر شرکت  ها کمک می‌کنند. 
برخی از این وب سایت ها فضایی را در اختیار شرکت ها قرار می دهند تا بتوانند 
فایل های خود را به اشتراک بگذارند و فضای رایگان زیادی را هم در اختیار آن 
ها قرار می دهند. در ادامه به معرفی چند سامانه در این زمینه می پردازیم. پس 

با ما همراه شوید.
▪ استوک فوتو   	

وب سایت استوک فوتو سامانه خرید و فروش عکس و فایل‌های گرافیکی است که در 
سال 1389 فعالیت خود را با هدف فراهم کردن مجموعه عکس ها و طرح های ایرانی 
راه اندازی کرده است و در این زمینه به صورت کاملا آنلاین به خرید و فروش عکس ها 
و طرح های گرافیکی می پردازد. عمده کاربران اســتوک فوتو شرکت های تبلیغاتی و 
فعالان حوزه چاپ و تبلیغات هستند و شما با عضویت در این سامانه می توانید از انواع 

خدمات این سامانه بهره مند شوید.
www.stockphoto.ir :سایت

جاب تیم      

جاب تیم مرجعی برای یادگیری، اشتراک و فروش فایل است که در سال 1398 فعالیت خود را آغاز کرده است و به شما امکان آپلود  فایل و 
دسته بندی آن ها را می دهد و با پنل کاربری ساده و سرعت در پردازش فایل های آماده آپلود و فروش فایل به صورت قانونی در تمام زمینه 
های مشــاغل و غیره به ارائه خدمات می پردازد. کاربران در جاب تیم می توانند انواع فایل مانند مقالات، جزوه، نرم افزار، تحقیق، پروژه، 

مقالات آموزشی، نقشه، قالب سایت یا وبلاگ  یا هر فایل کاربردی دیگری را به فروش برسانند.
www.jobteam.ir : سایت

فاپول   

فاپول در واقع یک فروشــگاه   است که به صورت اینترنتی فایل ها را می فروشد و مدیریت آن به صورت کامل در اختیار شماست. شما در 
فاپول می توانید محصولات مجازی و قابل دانلود خود را آپلود کنید و به فروش برســانید. کاربران در سامانه فاپول می توانند با استفاده از 
سیستم بازاریابی آســان و با یک کلیک از 10 تا 20 درصد پورسانت به فاپول بدهند و در میزان فروش بیشتری سهیم شوند. با استفاده از 
مرجع فاپول شما می توانید بدون هیچ گونه هزینه یا دانش فنی یا تهیه ملزومات صاحب یک کسب و کار اینترنتی شوید و فایل های خود 

را به فروش برسانید.
www.fapool.ir : سایت

کشینه   

کشینه در واقع  وب سایتی است که نوع جدیدی از خرید اینترنتی را به کاربر ارائه می دهد که به آن Affiliate Marketing می گویند. در 
این سیستم کشینه با استفاده از شیوه های نوین تبلیغاتی در حوزه خرید روشی را رواج می دهد که نه تنها برای صاحبان کالاها و خدمات 

سود آور است بلکه برای مشتریان و خریداران نیز به لحاظ اقتصادی به صرفه تر است.
www.cashineh.com :سایت

پرورش ماهی 
قرمز با آن کاری 
که شما در تنگ 
می کنید، خیلی 
فرق دارد. شما 
باید بتوانید 
ماهی ها را 
حداقل تا شب 
عید زنده نگه 
دارید. این به 
چگونگی غذا 
دادن و ایجاد 
شرایط مناسب 
و ایده آل برای 
آن ها نیاز 
دارد. همچنین 
باید بدانید که 
ماهی‌های نر و 
ماده را چگونه با 
هم جفت کنید. 
البته این نکته 
را در نظر داشته 
باشید که ماهی 
قرمز در شرایط 
خوب می‌تواند 
تا 20 سال عمر 
کند

میلاد قارونی
روزنامه‌نگار

اولین اقدام برای فروش ماهی قرمز این است که از حدود 50 روز قبل 
از عید اقدام به خرید تخم ماهی قرمز کنید. البته الان که فرصت کم 
اســت، می توانید ماهی های کوچک نر و ماده را خریداری کنید و 

بعد از رشد، آن ها را به فروش برسانید.
دومین اقدام، مطالعه در خصوص پرورش ماهی قرمز اســت. این 
نکته را در نظر داشته باشید که پرورش ماهی قرمز با آن کاری که 
شما در تنگ می کنید، خیلی فرق دارد. شما باید بتوانید ماهی ها 

را حداقل تا شــب عید زنده نگه دارید. این به چگونگی غذا دادن و 
ایجاد شرایط مناسب و ایده آل  برای آن ها نیاز دارد. همچنین باید 
بدانید که ماهی های نر و ماده را چگونه با هم جفت کنید. البته این 
نکته را در نظر داشته باشــید که ماهی قرمز در شرایط خوب می 
تواند تا 20 ســال عمر کند؛ اما از آن جا که مردم آن ها را در تنگ 
قرار می دهند و خیلی به غذایشان توجهی ندارند، برای همین بعد 

از چند روز می میرند.

قدم بعدی تهیه وسایل برای پرورش و تکثیر ماهی است. اول از همه 
شــما به دو لگن بزرگ یا آکواریوم تکثیر نیاز دارید. آکواریوم های 
پرورش ماهی قرمز زیادی وجود دارد. آکواریوم شــما باید حداقل 
فضای 35 لیتری آب را داشته باشد. اگر فضای کافی یا قدرت خرید 
ندارید، می توانید با لگن های پلاستیکی بزرگ شروع کنید. فقط 

این که حتما محیط آن را شبیه آکواریوم کنید.
باید گفت که هم اکنون حداقل ســرمایه لازم برای شروع چنین 
کسب وکاری حدود 10 میلیون تومان است. قیمت هایی که در بالا 
نوشتیم، برای شخصی است که قصد راه اندازی چنین کسب وکاری 
را در ابعاد کوچک دارد. باید گفت که این فعالیت ها سودشان را در 
درازمدت نشان خواهند داد. پس برای دوره محدود وارد این بازار 
نشوید؛ آن هم الان و در دوران کرونایی که به احتمال زیاد بیشتر از 

سود، ضرر خواهید کرد.
مرحله بعدی انتخاب بازار مناســب است. بازار مناسب و پرفروش 
برای این کار، مکانی است که در آن جا افراد زیادی رفت وآمد می 
کنند؛ نزدیک پاساژهای خرید، نقاط شلوغ شهر و حتی کنار محل 
بساطی های شب عید. ماهی قرمز باید جلوی چشم باشد تا افراد 

ترغیب به خرید آن شوند.
نکته بعدی این است که باید اصول نگهداری ماهی قرمز را به ویژه 
در مکان عرضه خود بدانید و از همه مهم تر بهداشت را رعایت کنید. 
هر چند وقت یک بار باید آب عوض شود. از پلاستیک های محکم 

برای فروش ماهی استفاده کنید.
این کسب وکار آن چنان تبلیغی نمی خواهد. شاید بتوان این مسئله 
را یک مزیت برای این فعالیت به حساب آورد. نزدیک های شب عید 
بیشتر مردم برای خرید ماهی قرمز به مکان های شلوغ و بازار می 
روند. در آن جا هر کسی را که ببینند، خرید خواهند کرد. پس سعی 

کنید تا یک نقطه در دید را پیدا کنید.

مسیر ورود به یک کسب و کار پر رونق نوروزی

امسال عید کمی متفاوت اســت. به دلیل کرونا و آسیب 
های اقتصادی ناشی از آن کمتر خانواده ای به بیرون برای 
خرید می آید؛ اما به هر حال بعضی کسب وکارها هستند 

که همیشه فروش بالا و در نتیجه سود دارند. فروش ماهی 
قرمز هم یکی از همین کسب وکارهاست. فعالیتی که اگر 
در این زمان به درستی اجرا شود، فروش بالایی به دست 

خواهد آمد. البته فقط فروش ماهی نیست بلکه می توان 
تنگ و دیگر وسایل را هم در کنار آن فروخت.

با ماهی قرمز مهمان سفره مردم شوید

شروع از 500 هزار تومانآکواریوم

شروع از 70 هزار تومانفیلتر داخلی آکواریوم

شروع از 10 هزار تومانبذر چمن

شروع از 35 هزار تومانبخاری آکواریوم

شروع از 70 هزار تومانفیلتر تصفیه آب

شروع از 90 هزار تومانپمپ آب

شروع از 20 هزار تومانچمن مصنوعی

شروع از 5 هزار تومان برای هر بستهصدف و شن تزیینی

شروع از 4 هزار تومانغذای ماهی

شروع از 6 هزار تومانتور ماهی

شروع از 3 هزار تومانشیلنگ هوا


