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سرخ کردنی های خوشمزه و سالم! 

سـیب زمینی سـرخ کـرده تقریبا جـزو آن دسـته از خوردنی هایی 
اسـت کـه کمتـر کسـی یارای نه گفتـن در مقابـل آن را دارد! حتی 
افـرادی کـه سـخت تریـن رژیـم هـا را پشـت سـر گذاشـته اند در 
برابر یک لشـکر از سـیب زمینی سـرخ کرده زعفرانی رنگ بالاخره 
تسـلیم مـی شـوند و یکـی دو تـا از آن هـا را پاتـک خواهنـد زد. 
بـه هـر حـال خوردنـی هـای سـرخ شـده چه خوب باشـد چـه بد، 
خوشـمزه تـر از هـر نوع پخت و پزی اسـت. اما سـرخ کـردن علاوه 
بـر دردسـرهای سلامت، معضلات دیگری هم دارد کـه مهم ترین 
آن هـا صـرف زمان، انرژی و انتشـار آلودگی در فضای منزل اسـت. 
آلودگـی کـه کدبانوهـا را هـر چنـد مـاه یـک بار بـا انواع جـرم گیر 

و لکـه بـر بـه جـان کاشـی، کابینت و پرده آشـپزخانه مـی اندازد!
دسـتگاه هـای سـرخ کـن بـا کاهـش آلودگـی هـای زمـان پخت و 
زمـان سـرخ کـردن جـزو پـر طرفدارتریـن لوازم آشـپزخانه اسـت. 
در ایـن بیـن دسـتگاه هایـی که بـا مکانیـزم پخت دورانی یا سـرخ 
کـردن بـدون روغـن کار مـی کننـد نیـز از محبوبیت بیشـتری در 
برابـر سـرخ کـن هـای محفظه ثابـت، برخـوردار هسـتند. در مدل 
هـای سـرخ کـن بـدون روغـن، هر چنـد محصـول نهایی شـاید به 
خوشـمزگی سـرخ کـن هـای معمولی نباشـد اما از درجه سلامت 
بیشـتری برخـوردار اسـت. در ادامـه قیمـت چند سـرخ کـن بدون 

روغـن را بـرای اطلاع شـما مـی آوریم.

‌

یکـی از مهیـج ترین بخش های کسـب و 
کار، قسـمت بازاریابـی آن اسـت و آن چه 
آن را جالـب تـر مـی سـازد این اسـت که 
تنهـا یـک راه بـرای پیشـرفت و ترقـی آن 
وجـود نـدارد و هزاران فعالیت تجاری مناسـب برای توسـعه کسـب و کارتان 
وجـود دارد امـا در حیـن ایـن فراینـد، اشـتباهات بازاریابی مختلفی از سـوی 
صاحبـان مشـاغل ممکـن اسـت سـر بزنـد کـه روند پیشـرفت را کنـد کند. 
اگرچـه اشـتباهات مـی تواننـد به خودی خـود تجربه مثبتی باشـند، زیرا در 
طولانـی مـدت بـه شـما یـاد می دهنـد چه عواملی مانع پیشـرفت کسـب و 
کارتـان مـی شـود امـا در عیـن حال اگـر از برخی اشـتباهات و خطاها پرهیز 
کنید و قبل از مرتکب شـدن‌ نسـبت به آن ها آگاهی داشـته باشـید، زمان، 
انـرژی و پـول زیـادی صرفـه جویـی مـی کنیـد. در مطلب امروز بـه چندین 
مـورد از اشـتباهات بازاریابـی مـی پردازیـم کـه از ارتـکاب آن ها در کسـب و 

کارتان بایـد بپرهیزید.
نداشـتن یک برنامه مشـخص: سعی در پیشـرفت دادن کسـب و کارتان 
بـدون داشـتن برنامـه ریـزی بـرای بازاریابـی مثـل این اسـت که با چشـمان 
بسـته قصد خرید یک پیراهن قرمز را داشـته باشـید. ممکن اسـت شـانس 

بیاوریـد و بـه نتیجـه دلخواهتـان نیـز برسـید امـا در این فرایند زمـان و پول 
زیـادی از دسـت مـی دهیـد. بـرای آغاز هر کسـب و کاری در قدم اول به یک 

برنامـه مشـخص و برنامـه ریزی دقیق نیـاز دارید.
متفـاوت فکـر نکردن: هیچ کسـب و کاری دقیقا شـبیه کسـب و کارهای 
دیگـر نیسـت کـه اگـر این طور بود احتمـالا در همان قـدم اول هیچ تجارتی 
را آغـاز نمـی کردیـد. پـس اگر می خواهید در شـغل خود ویژه باشـید به هر 
آن چـه کـه کسـب و کارتـان را از دیگـران متفاوت می سـازد فکر کنید. باید 
بتوانیـد تشـخیص دهیـد چـه عوامـل موثری شـما را از سـایر رقبـا جدا می 
سـازد سـپس همـان را عملـی کنید. برای مثـال می توانید به یک پیشـنهاد 

ویـژه فـروش فکر کنید.
سـعی در فـروش به همه: یکـی از رایج ترین اشـتباهات صاحبان کسـب 
و کارهـای کوچـک، در نظـر گرفتـن هر کسـی به عنوان یک مشـتری بالقوه 
اسـت. اگرچـه ممکـن اسـت کالا یـا خدماتـی کـه می فروشـید بـرای طیف 
گسـترده ای از مخاطبـان جـذاب باشـد اما زمـان بازاریابی واقعـی که فرا می 
رسـد بایـد هـدف خـود را بـه یـک گـروه معین و مشـخص محـدود کنید تا 
بتوانیـد بـا اسـتفاده از رویکردهای مختلف بازاریابی و پیام رسـانی مسـتقیما 

به مخاطب دسترسـی داشـته باشـید.

دسـت کـم گرفتن قـدرت بازاریابـی کلامـی: بازاریابی کلامـی همان 
بازاریابـی دهـان بـه دهان اسـت. این که یک مشـتری از محصـولات و خدمات 
شـما رضایـت داشـته و خریـد موفقـی داشـته باشـد و همـه جا از نـام تجاری 
شـما تعریـف و تمجیـد کنـد. اگر محصول یـا خدمات عالی و ویـژه ای تولید و 
تامین کنید و مشـتریانتان را راضی نگه دارید، آن ها نیز همین را به خانواده، 
دوسـتان و همکارانشـان منتقـل مـی کنند.‌ مزیـت بازاریابی کلامی این اسـت 
کـه هزینـه ای بـرای شـما نـدارد و بـه طـور طبیعی و خـود به خـود اتفاق می 
افتـد. شـما از طریـق بازاریابـی دهـان به دهان می توانید سـود مالی بسـیاری 
بـه دسـت بیاوریـد و نـه تنها مشـتریان جدیدی بـه مجموعه شـما اضافه می 
شـود بلکه منجر به پیشـرفت و توسـعه بیشـتر کسـب و کارتان نیز می شـود. 
دوری از رسـانه های اجتماعی: در سـال های اخیر رسـانه های اجتماعی 
بسـیار گسـترده شـده و به یکی از موثرترین و مقرون به صرفه ترین تکنیک 
هـای بازاریابـی بـرای صاحبـان مشـاغل تبدیـل شـده اند. صاحبان کسـب و 
کارهـای کوچـک بـا تمرکـز روی تلاش های خـود و صرف زمان بیشـتر در 
رسـانه هـای اجتماعـی مـی توانند به نتایج بزرگی دسـت یابند. راه اسـتفاده 
از رسـانه های اجتماعی برای توسـعه و پیشـرفت دادن کسـب و کارتان دو 
قسـمت دارد؛ اول ایـن کـه نیـاز داریـد مناسـب ترین شـبکه را انتخاب کنید 

و دوم بایـد دربـاره اهدافتان شـفاف و صادق باشـید.
امتحـان نکردن فعالیت های جدیـد بازاریابی: اغلب صاحبان مشـاغل 
در همـان ابتـدای کار چنـد اولویـت اصلـی بـرای خـود انتخـاب مـی کنند و 

دربـاره آن هـا بـا جزئیـات برنامه ریزی می کنند و سـعی می کنند تا انتهای 
مسـیر سـفت و سـخت به همین برنامه ریزی و چند اولویت بچسبند. اگرچه 
چنیـن برنامـه هـای روتیـن و روزانه ای می توانند به مـا کمک کنند تا زمان 
خـود را مدیریـت کنیـم و تـا آن جـا که ممکن اسـت سـازنده و تولید کننده 
باشـیم امـا همیـن برنامه هـای روتین روزانه می توانند مـا را دچار یکنواختی 
کننـد بـه ویـژه وقتـی بحـث بازاریابی و کسـب و کار بـه میان می آیـد. بازار 
کار همواره در حال تغییر اسـت و تنها راه پیشـرفت و توسـعه دادن کسـب و 
کار بـه طـور موثـر و همیشـگی این اسـت که همراه با تغییـرات پیش روید و 
همسـو بمانیـد و همیشـه برای امتحان کـردن فعالیت های جدیـد بازاریابی 

و تغییرات مداوم آغوشـتان باز باشـد.
نادیـده گرفتـن رقابت: هیچ گاه در زمینه کسـب و کارتـان از رقابت غافل 
نشـوید و رقیبـان خـود را نادیـده نگیریـد. چیزهـای زیـادی وجـود دارد که 
مـی توانیـد یـاد بگیریـد و بـا کمک آن ها بـزرگ ترین رقیبانتـان را از میدان 
رقابـت خـارج کنیـد. بـرای مثـال بـا یـک جسـت و جـو در گوگل و شـبکه 
هـای اجتماعـی مـی توانید بررسـی کنید رقیبانتان در رسـانه های اجتماعی 
چـه کارهایـی انجـام مـی دهند. از ایـن طریق می توانید نقـاط قوت و ضعف 
کار خـود و رقبـای خـود را دریابیـد و بـه فرصت های جدید بازاریابی دسـت 
یابیـد. تشـخیص و شناسـایی هـر کـدام از ایـن عوامـل دربـاره کسـب و کار 
خـود و دیگـران، آگاهـی و بینشـی به شـما خواهـد داد که بتوانیـد در عرصه 

رقابت پیروز شـوید.
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یکه تازی با یک محصول وطنی! 

سمیه محمدنیا حنایی
نویسنده

موتـور سـیکلت تقریبـا اولیـن خریـد وسـیله نقلیـه خودرانِ شـخصیِ بخـش بزرگی از جامعـه آقایان را تشـکیل می دهد. موتور سـیکلت علاوه بر قیمت کمتر نسـبت بـه خودروهـا، دارای مزایایی 
اسـت کـه خریـداران را بـه خریـد آن ترغیـب مـی کنـد. مصـرف پایین سـوخت در کنار ابعاد کوچک این وسـیله نقلیه باعث شـده اسـت که بسـیاری از افراد این وسـیله را برای رفـت و آمدهای 
مکـرر شـهری انتخـاب کننـد امـا در کنـار ایـن همـه خوبـی پاییـن بـودن ضریب امنیـت در کنار محـدود بودن تعداد نفرات همراه باعث شـده اسـت که کسـانی که پول شـان می رسـد به خرید 
یـک چهارچـرخ بیشـتر فکـر کننـد. خریـد موتـور سـیکلت دلایـل دیگـری هـم دارد کـه مهم تریـن آن به ابعـاد هیجانی و تفریحی این وسـیله نقلیـه برمی گـردد. البته خریـد موتورهای کـراس و کیپس خرج زیـادی را روی 
دسـت مـی گذارنـد. داسـتان ورود و تـردد موتـور سـیکلت در ایـران فـراز و نشـیب هـای زیادی داشـته اسـت. قدیمی تریـن و البته همه گیرترین نوع موتور سـیکلت موتـور گازی های جمع و جور را تشـکیل مـی دادند که با 
ظاهـر سـاده آبـی رنـگ و جعبـه دنـده نداشـته شـان راکبـان زیـادی را بـه خـود جلب کردنـد. برند هیوندا از سـال 56 در ایـران طرفداران زیـادی داشـت و در کوچه ها و خیابـان های ایران انواع موتورها از سـنگین و سـبک 
در حـال تـردد بودنـد امـا بـا پیـروزی انقالب و آغـاز عملیـات هـای ترور از سـوی منافقین که عمدتا با موتورهای سـنگین بالای 250 سـی سـی انجـام می گرفت از سـوی مقامات انتظامی تـردد این موتورها ممنوع اعلام شـد، 

ممنوعیتـی کـه تـا تاکنـون نیـز برای این موتورسـیکلت ها و راکبـان آن ها در خیابان های شـهری همچنان باپرجاسـت!
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راهنمای خرید میوه خشک کن 

میوه خشـک کن یکی از تازه واردها به آشـپزخانه اسـت که 
در همیـن مـدت کوتـاه از آمدنـش دوسـتداران و طرفداران 
زیـادی را بـرای خـودش دسـت و پـا کـرده اسـت. یکـی از 
مهم‌تریـن دلایـل ایـن محبوبیت به تغییر در سـبک زندگی 
از هلـه هولـه خـوری بـه مفیـد خوری اسـت. میوه خشـک 
کـن هـا تقریبـا تمـام میـوه هایـی را کـه می شناسـید می 
توانـد در عـرض چند سـاعت تبدیل به خشـکبار خوشـمزه 
کنـد. از ایـن کـه بگذریـم قیمت بالا و سـر به فلک کشـیده 
قیمـت میـوه هـای خشـک در کنـار اسـتفاده از مـواد نگـه 
دارنـده در فراینـد خشـک شـدن میوه هـای بـازاری نیز در 
ترغیـب کدبانوهـا بـرای خریـد میـوه خشـک کن بـی تاثیر 
نبـوده اسـت. بـا چرخـی در بازارهـای خشـکبار بـه ایـن 
نتیجـه رسـیدیم کـه یـک کیلو میوه خشـک کـه مخلوطی 
از میوه‌هـای ارزان قیمـت و کمتـر میـوه هـای گـران اسـت 
مبلغـی حـدود 120 هـزار تومان اسـت. در حالی که همین 
مخلـوط را مـی تـوان در منـزل بـا مبلغـی حـدود 50 هزار 
تومـان درسـت کـرد اما این بـه این معنی نیسـت که خرید 
میـوه خشـک کـن به صـورت کلـی به نفـع جیـب خانواده 
اسـت! شـما بایـد در هنـگام خریـد ایـن وسـیله بـه نـکات 
زیـادی توجـه کنیـد تـا خرید به صرفـه ای را انجـام دهید.

تعـداد طبقـات : یکـی از مهـم تریـن مسـائلی کـه بـا به 
صرفه بودن اسـتفاده از میوه خشـک کن ارتباط مسـتقیمی 
دارد، میـزان میـوه ای اسـت کـه شـما در هـر بـار اسـتفاده 
از وسـیله مـی توانیـد خشـک کنیـد. ایـن موضـوع نیـز بـا 
سـطح طبقـات میـوه خشـک کـن و تعـداد آن هـا مرتبـط 
اسـت. هـر چـه سـطح طبقـه میـوه خشـک کـن وسـیع تر 
باشـد مدت زمان خشـک شـدن میوه ها طولانی تر اسـت، 
در حالـی کـه بـا توجـه بـه سیسـتم گرمایشـی از پاییـن به 
بـالا ایـن وسـیله افزایـش تعـداد طبقـات تاثیـر چندانی بر 
زمـان خشـک شـدن نـدارد. بنابرایـن دسـتگاهی را بخریـد 

کـه طبقات بیشـتری داشـته باشـد.
میـزان برق مصرفی: فرایند خشـک شـدن میـوه ها، یک 
فراینـد چنـد سـاعته اسـت  و بیـن 6 تا 24 سـاعت اسـت. 
بـا توجـه بـه ایـن نکتـه خرید لـوازم بـا درجه کیفـی A+ بر 

میـزان مصرف انـرژی و تاثیـر خوبی دارد.
امـکان تنظیـم دمـا و زمـان: بعضـی از دسـتگاه هـای 
موجـود در بـازار امـکان تنظیـم زمـان را دارنـد کـه این به 
معنـای اسـتفاده بهینـه از دسـتگاه در مواقعـی اسـت کـه 
شـما در منـزل حضـور نداریـد. امـکان تنظیـم دمـا نیـز در 
مواقعی که تمام طبقات دسـتگاه پر نشـده باشـد می تواند 

درکاهـش مصـرف بـرق موثر باشـد.

قیمت )تومان(نام محصول

FAF-3000یک میلیون و 508 هزارسرخ کن بدون روغن فولن، مدل 
FH1100 2 میلیون و 699 هزارسرخ کن بدون روغن دلونگی مدل

PC-FR 1147 یک میلیون و 700 هزارسرخ کن بدون روغن پروفی کوک مدل
AH9500 2 میلیون و 552 هزارسرخ کن دوار تفال مدل

VIR-5862 990 هزارسرخ کن و هواپز ویداس مدل
870 هزارسرخ کن بدون روغن تفال مدل 7000

شرکت تک تاز موتور 
توانست  لیسانس 
تولید محصولات 

سوزوکی ژاپن را در 
سال 2000 میلادی 

به دست آورد

شرکت تک تاز موتور

تـا چنـد دهـه قبل، بازار موتورسـیکلت های ایـران را محصولات 
وارداتـی پـر کـرده بـود تـا جایـی کـه بعضی از افـراد به اشـتباه 
بـه جـای واژه موتـور از هونـدا اسـتفاده مـی کردنـد امـا تقریبـا 
از ابتـدای دوره سـازندگی برنامـه احـداث و راه انـدازی خطـوط 
تولیـد موتـور سـیکلت در دسـتورکار قـرار گرفـت. در همیـن 
راسـتا بیشـتر خطـوط تولیـد موتورسـیکلت بـا برنامـه مونتاژی 
وارد عرصـه تولیـد شـدند. یکـی از ایـن کارخانـه هـا تـک تـاز 
موتـور بـود کـه در سـال 75 بـا داشـتن نمایندگـی هـارت فورد 
تایـوان پـا بـه عرصـه گذاشـت.کارخانه ایـن شـرکت در مهـر 
مـاه در زمینـی بـه مسـاحت 10034 متـر مربـع در 4 سـالن 
انـدازی  البـرز راه  اداری در شـهر صنعتـی  و یـک سـاختمان 
 شـد. اولیـن محصـول تولیـدی ایـن شـرکت با همکاری شـرکت

 Hartford  تایـوان بـا عنـوان TK125T بـه بـازار عرضـه شـد. 
رشـد و گسـترش ایـن گـروه تولیـدی همچنـان ادامه داشـت تا 
ایـن کـه در سـال 77 خطـوط رنـگ پـودری بـا ظرفیـت رنـگ 
آمیـزی 4500 قطعـه در یـک شـیفت راه انـدازی شـد و بـه 
بهـره بـرداری رسـید. سـومین گام این گـروه تولیدی، تاسـیس 
کارخانـه قطعـه سـازی ایـن شـرکت در زمینـی بـه مسـاحت 
6000 متـر مربـع در سـال 78 بـود. در سـال 82 اولین محصول 
 VR 150 تولیـدی ایـن شـرکت کـه بـه تولید انبوه رسـید مـدل
سـاخت  شـرکت Hartford تایـوان بود که توانسـت مشـتریانی 

خوبـی را بـرای خـود جلـب کند.
همیـن موضـوع باعـث شـد کـه شـرکت تـک تـاز موتـور بـرای 
دریافـت لیسـانس شـرکت سـوزوکی ژاپـن و تولیـد محصـولات 
آن شـرکت در ایـران دور جدیـد مذاکـرات را آغـاز کنـد کـه 
بالاخـره بعـد از دو سـال یعنی سـال 2000 میلادی توانسـت به 
ایـن مهـم دسـت یابـد . از آن تاریـخ بـه بعـد مسـیر رو به رشـد 
ایـن شـرکت و کارخانـه تولیـدی در ایـران بـا سـرعت بیشـتری 

ادامـه دار بوده اسـت.

نمونه های تولیدی این کارخانه
چنـان چـه ذکـر شـد محصـولات ایـن گـروه تولیـدی درو اقـع 
تحـت لیسـانس دو برنـد خارجی هارت فورد و سـوزوکی اسـت. 
در ادامـه بـه معرفـی چنـد محصـول تولیدی از این شـرکت می 

پردازیم.

VR 150 H
از مشـخصات فنـی ایـن موتـور سـیکلت مـی تـوان بـه قـوای 
محرکـه تـک سـیلندر، چهـار زمانـه و هـوا خنـک CHV اشـاره 
کرد. حجم اتاق احتراق آن 149سـی سـی اسـت. قطر سـیلندر 
و طـول کـورس پیسـتون بـه ترتیـب 49/5 و 62/5 میلـی متـر 
اسـت. نسـبت تراکم این موتور 9/6 به یک اسـت. نوع کاربراتور 
آن از نوع PD اسـت که با سیسـتم اسـتارت الکتریکی – هندلی 
کار مـی کنـد. ابعـاد تقریبی این موتور سـیکلت عبـارت از 210 
سـانتی متـر بـرای طـول، 80 سـانتی متـر بـرای عـرض و 120 
سـانتی متـر بـرای ارتفاع اسـت. وزن خالص ایـن موتور نیز 124 

سـانتی متـر که در کنـار وزن خالـص و 99 کیلوگرمی آن، ابعاد 
مناسـبی را داراسـت. سیسـتم تعلیـق جلـوی این موتـور از نوع 
تلسـکوپی و تعلیق عقب آن عبارت از بازوی متحرکه اسـت که 
در کنـار سیسـتم ترمـزی آن کـه در جلـو و عقـب از نوع کاسـه 
ای اسـت، امـکان کنتـرل مطلوبـی را بـه راکب می دهـد. تولید 
کننـدگان ایـن موتـور سـیکلت نیز بـر دوسـتداری آن از محیط 

زیسـت تاکیـد دارند.

خدمات پس از فروش تک تاز موتور
تـک تـاز موتـور هماننـد هـر گـروه تولیـدی تمـام خدماتـی را 
کـه مشـتریان بعـد از خریـد ممکـن اسـت بـه آن نیـاز داشـته 
باشـند پیـش بینی کـرده اند و در قالـب نمایندگی های فروش، 
تعمیـرکاران مجـاز و فروشـگاه هـای تامیـن قطعات در سراسـر 
کشـور راه انـدازی کـرده انـد. اگر مـی خواهیـد آدرس تمام این 
شـرکت ها و تعمیرگاه ها را در شـهر و اسـتان خود پیدا کنید، 
کافـی اسـت سـری بـه سـایت اینترنتـی تک تـاز موتـور بزنید و 
در قسـمت نمایندگـی هـای فروش وارد شـوید و نام شـهر خود 
را جسـت و جـو کنیـد و آدرس هـای لازم را به دسـت بیاورید. 

 
 

 

کیلوگرم اسـت. سیسـتم تعلیق در این موتور در جلو تلسـکوپی 
و در عقـب تـک کمـک فنر با سیسـتم UNI TRUCK اسـت که 
در کنـار سیسـتم ترمـزش کـه در جلو ترمز دیسـکی و در عقب 
ترمـز کاسـه ای اسـت توانسـته اسـت حداکثـر کنتـرل موتور را 
بـه راکـب ارائـه دهـد. در نهایـت باید گفـت که باک ایـن موتور 

دارای ظرفیـت 11 لیتر اسـت.

TK 125
ایـن محصـول یکـی از با سـابقه تریـن محصولات گـروه تولیدی 
تک تاز اسـت که توانسـته اسـت اسـتاندارد اروپا را نیز دریافت 
کنـد. احتمـالا هـر روز شـاهد تـردد چندین نمونـه از این موتور 
در خیابـان هـا بـوده اید. مشـخصات فنـی این موتـور پرطرفدار 

به این شـرح اسـت:
قـوای محرکـه آن براسـاس تـک سـیلندر، چهـار زمانـه و هـوا 
خنـک OHV  کار مـی کنـد. حجـم اتـاق احتراق آن 124 سـی 
سـی اسـت. سیسـتم اسـتارت ایـن موتـور براسـاس الکتریکـی 
– هندلـی عمـل مـی کنـد. قطـر سـیلندر و کـورس پیسـتون 
بـه ترتیـب 56/5 در 39/5 میلـی متـر اسـت کـه بـا نسـبت 
تراکـم  9بـه یـک  دارای عملکرد مناسـبی اسـت. طـول، عرض 
و ارتفـاع ایـن موتـور عبـارت از 180 سـانتی متـر، 72 سـانتی 
متـر و 100 سـانتی متـر اسـت کـه در کنـار وزن خالـص و 95 
تعلیـق  داراسـت. سیسـتم  را  مناسـبی  ابعـاد  آن،  کیلوگرمـی 
جلـوی ایـن موتـور از نـوع تلسـکوپی و تعلیـق عقـب آن عبارت 
از بـازوی متحرکـه اسـت کـه در کنـار سیسـتم ترمـزی آن کـه 
در جلـو و عقـب از نـوع کاسـه ای اسـت، امکان کنتـرل مطلوبی 

را بـه راکـب مـی دهد.
از نظـر ایـن گـروه تولیدی وجـود اسـتارت الکتریکی که به  

همـراه یـک باتـری پـر قـدرت ارائـه می شـود، یکی 
از مشـخصات کاربـردی ایـن موتور اسـت. البته 

قـوای محرکـه چهـار زمانـه اش نیـز علاوه 
بـر کـم مصـرف کردن ایـن موتـور کمک 

هـای  آلودگـی  کاهـش  بـه  را  شـایانی 
زیسـت محیطـی کرده اسـت.

TK 135 S
شـرکت تـک تاز موتور عقیـده دارد که 

بـا رانـدن این موتور سـیکلت بـه خوبی 
تفاوت را احسـاس می کنید. مشـخصات 

فنـی ایـن موتـور به شـرح زیـر اسـت. قوای 
محرکـه آن براسـاس تـک سـیلندر، چهـار زمانـه 

و هـوا خنـک OHV  کار مـی کنـد. حجـم اتـاق 
سیسـتم  اسـت.  سـی  سـی   134 آن  احتـراق 

اسـتارت ایـن موتـور براسـاس الکتریکی – هندلی بـوده و دارای 
گیربکـس 5 دنـده ای اسـت. قطـر سـیلندر و کـورس پیسـتون 
بـه ترتیـب 58/5 در 49/5 میلـی متر اسـت که با نسـبت تراکم 
9بـه یـک دارای عملکـرد مناسـبی اسـت. طول، عـرض و ارتفاع 
ایـن موتـور عبـارت از 194 سـانتی متر، 76 سـانتی متر و 102 

قیمت )تومان(برند
330 هزارمیوه خشک کن بیشل مدل 004

236 هزارمیوه خشک کن رزنبرگ دیجیتالی مدل 99
275 هزارمیوه خشک کن سایا مدل 102

400 هزار میوه خشک کن سورین مدل ۲۹۴۰

تک تاز موتور از مونتاژ  تا  تولید 

اشتباهات رایج در کسب و کارهای کوچک 

تک تاز موتور مونتاژکننده 
محصولات شرکت سوزوکی 

هم است


